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Juan Toro <torotopo@gmail.com>
Borrador a: juantoro@fortop.es

El jue, 5 mar 2026 a las 10:01, Cyril Geodesta (<cyril@geodesta.com>) escribié:

6 de abril de 2026 a las 16:26

Por qué tu GNSS de 2k USD te esta empobreciendo

Hola,

Hace 20 afios, entrar en una obra con un GNSS de 50,000 USD te hacia el duefio
del tablero. Eras el Unico que podia dar fe de una coordenada. Hoy, un chaval con
un dron de 1,500 USD y una suscripcion a una |IA de procesado entrega una nube
de puntos 'bonita' por la mitad de tu precio.

Bienvenido a la Paradoja de Mauboussin: EIl momento exacto en el que ser un
técnico brillante dejo de ser suficiente para pagar las facturas.

El Problema: El "Techo de Cristal" de la Técnica

El drama no es que el equipo sea barato; el drama es que ser bueno ya no es
especial.

Mauboussin explica que cuando una industria se profesionaliza masivamente y la
tecnologia nivela el campo, la variacion de habilidad se estrecha.

En la obra, esto significa que la diferencia técnica entre tu despacho de 20 afos y
el freelance que compré un equipo ayer es, a ojos del cliente, despreciable.

Estamos atrapados en la "paradoja del experto":

o La técnica es el ticket de entrada, no el de salida: Saber usar un LiDAR o
un RTK hoy es como saber leer y escribir. Se da por hecho. No te da el
contrato, solo te permite licitar.

+ El océano de la identidad: Estas nadando en un mar de propuestas
idénticas donde el cliente, al no ver diferencia técnica, usa el Unico criterio
que le queda: el precio mas bajo.

« La formacion infinita: Crees que la solucién es comprar el ultimo sensor de
300 megapixeles. Error. Estas puliendo un motor que ya corre al maximo,
mientras el negocio se decide en la cabina del piloto.

Si tu valor depende de un botdn que la IA ya sabe apretar, tu margen de beneficio
tiene fecha de caducidad.


mailto:cyril@geodesta.com

De la Visibilidad a la "Lisibilidad"

La clave no es ser "mas técnico".
La clave es la Lisibilidad (con L).

No se trata solo de que te vean (visibilidad), sino de que se entienda exactamente
qué problema resuelves y por qué eres tu.

El Método para salir del monton:

1. Deja de vender "puntos”, vende "certeza": Al director de obra no le
importa el RMS de tu base. Le importa que no le paren la obra por un error
de disefio. Muévete de "hacer el levantamiento" a "gestionar el riesgo
geométrico del proyecto”.

2. Especializacion por "Dolor", no por Herramienta: No digas "hago
fotogrametria”. Di "especialista en control de volimenes para canteras con
reporte semanal de m*". Ahi no compites con el que acaba de comprar un
dron en el centro comercial.

3. El Factor Recomendacion: En un mercado donde todos los equipos miden
igual, el cliente elige al que le da menos problemas. Tu activo no es el
LiDAR, es tu red de contactos y tu capacidad de que tu nombre sea el
primero que salga cuando alguien pregunta: "; Quién me saca de este lio de
linderos?".

i~ ;Por qué es importante esto ahora?



Porque la IA esta nivelando el campo de juego hacia arriba. Si tu valor es "limpiar
nubes de puntos", un algoritmo lo hara gratis el afio que viene.

La Paradoja de la Habilidad dicta que para ganar hoy, tienes que dejar de invertir
el 100% de tu tiempo en mejorar la técnica y empezar a invertir un 30% en tu
posicionamiento de negocio.

En un mundo donde la precision es barata, la confianza y el criterio son lo mas
caro del mercado.

¢ Te ha pasado que te ganan una licitaciéon por 50 USD de diferencia? Es la sefial
de que te han convertido en un commodity.

¢ Te gustaria que en la préxima entrega analicemos cémo crear una "Propuesta
de Valor" que un dron de 1,000 USD no pueda replicar? Solo responde con un
"Si" y nos ponemos a ello.

No vemos,

Me llamo Cyril de Geodesta
y te explico la geodesia de
manera clara para que
puedas disfrutar de un
trabajo bien hecho.

Si este correo te fue
transferido, haz clic aqui
para unirse a los mini-
cursos y recibir los
proximos directamente en
tu bandeja de entrada.

Para darse de baja, haga clic aqui-

Cyril de Geodesta
Youtube:https://www.youtube.com/@geodesta
Whatsapp: +506 86 52 16 21

Instagram: @cgeodesta

Telegram: https://t.me/+000T2rtwlVc3MzRh
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